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En GBS, nuestra mision es proporcionar informacion clave de los elementos

que intervienen en el desempeno de las marcas en los Puntos de Venta.




Metricas en Punto de Venta

A través de nuestro servicio IN STORE METRICS, analizamos datos cruciales que permiten a las
marcas identificar oportunidades de stocks, distribucion, visibilidad y oferta comercial para
impactar ventas y cuota de mercado dentro de los establecimientos.

Facilitamos el control de la ejecucion de la Fuerza de Campo (Distribuidores, Vendedores,
Mercaderistas, etc) y la visibilidad de los productos, colaboramos en la construccién de modelos
de compensacion para estos ejecutores, asegurando la correcta implementacion de acciones
comerciales y validando las negociaciones de alquileres con las cadenas.
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Censos de Campo y
Segmentacion de
Puntos de Venta

En GBS, realizamos censos de campo a nivel nacionadl,

clasificamos los comercios en categorias de acuerdo a su
tipologia como tiendas, panaderias, mayoristas, etc.
Creamos segmentos segun criterios como volumen de
ventas, ubicacion, variedad de productos u otros.

Al finalizar el censo, entregamos Dashboards y una base
de datos completa con esta informacion, proporcionando
una vision integral y precisa del mercado estudiado. Esto
es esencial para desarrollar estrategias de trade
marketing efectivas, optimizar la distribucién, identificar
oportunidades de negocio y mejorar la gestion de
relaciones con clientes.




Metodologia GBS de
Recopilacion de Informacion




Proceso de Trabajo

PLANEACION Y VALIDACION Y PRESENTACION
ASIGACION DE LEVANTAMIENTO ANALISIS DE

' DE RESULTADOS
RUTA Y AGENDA DE INFORMACION DATOS

Los procedimientos de Data Management de GBS aseguran una recoleccion de datos
eficiente, precisa y transparente, garantizando la consistencia y validez de la informacion.




Empezamos con la planificacion sobre: Donde vamos a realizar

PlaneaCIon y el censo (puntos georreferenciados a visitar). En esta etapa,
- A aseguramos que nuestro equipo de campo pueda identificar
Asignacion i, I i

con precision las zonas y los tiempos de accion, garantizando la
de RUtas eficiencia en la recoleccion de datos en nuestra herramienta de
campo Smart Trade.
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@ Levantamiento de
Informacion

Smart Trade, la herramienta propia de gestion estratégica en
PDV de GBS, agiliza la recoleccion de datos en el terreno al
permitir a los equipos de campo capturar informacion de
manera precisa en tiempo real.

( \‘ Sus caracteristicas para garantizar la integridad vy

] consistencia de los datos mejora la calidad de la
informacion recolectada, mientras que la generacion
de alertas en vivo facilita la implementacion de
acciones correctivas.




Validamos la informacion siguiendo un riguroso proceso que incluye:

; . . Revision del GPS, fotos y direccion.
‘ valldaC|on y Revision de campos del aplicativo.

sum = Creacion de medidas de posicion estadisticas.
AﬂﬂIISIS de Datcs Determinacion de limites de variabilidad y casos a validar en campo.
Cruce con Supervision Indirecta.
Llamada telefonica de auditoria.

Nueva visita al Punto de Venta (PDV).
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Este enfoque integral asegura la precision y
confiabilidad de los datos en cada etapa del proceso.



4) Presentacion
de Resultados

En GBS, utilizamos tecnologias avanzadas como
Qlik y Power BlI, para crear tableros de informacion
que permiten el analisis avanzado y la visualizacion
interactiva de los resultados obtenidos, facilitando la
identificacion de tendencias y oportunidades.
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Quienes confian en nosotros!
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¢¢ Transformamos
estrategias comerciales
en resultados tangibles *’




